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Il re dell'ortofrutta

(1 miliardo di giro d’affari)
rilancia K-Air nel business
degli aerotaxi. Con sej
Piaggio e base ad Albenga

Lino Colombo,

ad di K-Air. Sotto,
uno dei sei aerotaxi
della flotta

Orsero, socio Cai
vola in proprio

na compagnia aerea executive al

100% italiana, che permette di

far volare nel lusso a prezzi (re-

lativamente) moderati, seguendo
la lezione di Warren Buffetr e della sua
Netjets e applicando un particolare con-
cetto di mulcibase cra gli aeroporti di Mi-
lano Linate, Roma Ciampino, Bologna,
Genova, Treviso e Albenga. E lidencikic
della K-Air, nara due anni e mezzo fa sul-
le ceneri della Foxair, fondata a Bologna
dall’imprenditore biomedicale Enzo Bor-
ghi e poi passata atcraverso molte mani.
A guidare K-Air dalla fondazione & l'ad Li-
no Colombo, dieci anni di esperienze a li-
vello internazionale tra consulenza e priva-
te equity. «K-Air & prima di tutto una ve-
ra compagnia, perché in possesso del Coa,
il certificato di operatore aerco rilasciato
dall’Enac. In genere, invece, molti operatori
utilizzano il Coa di altre realtd, sopractut-
to straniere, per snellire le praciche buro-
cratiche. Ma quando si tratta di sicurezza
non si puo scherzare», puncualizza Colom-
bo. Il personale, 25 dipendenti fissi pilo-
ti compresi, € tutto italiano, come gli ae-
rei, sei modernissimi Piaggio P180 Avanci,
che possono portare anche otto passeggeri.
Lo scorso anno K-Air ha fatcurato 54 mi-
lioni, questanno punta a 6.
La sua proposta commer-
ciale comprende il norma-
le servizio di aerotaxi e pac-
chetti di volo. Ma il punto
di forza & il prezzo garantito
dal sistena multibase. «Per
andare da Roma Ciampino
a Milano Linate o vicever-
sa in giornata», spiega Co-
lombo, «bastano 5.200 euro
pittil 10% di Iva, un prezzo
davvero competitivo, consi-
derarti gli standard di lusso

garantiti a bordo e i servizi esterni, come
prenotazioni di auro, elicotreri, alberghi».,
Il segrero, spiegano a K-Air, & di gestire con
estrema efficienza anche finanziaria la com-
pagnia e far pagare solo le ore effettive di
volo, senza spese di posizionamento o altro
nellambito del necwork multi-scalo.

La base ad Albenga pubd apparire insoli-
ta: il piccolo scalo ligure ¢ diventato famo-
so per il contestato volo per Roma deciso
dall’Alitalia ai tempi del primo mandaro
di ministro di Claudio Scajola. Ma proprio
in questarea aeroportuale sta nascendo il
nuovo stabilimento della Piaggio Aero In-
dustries, in passato proprietaria della Fo-
xair e fornicrice degli aerei. E, per ottenere
il controllo della societd che gestisce 1'aero-
porto, aveva presencato unofferta proprio il
presidente di K-Air, Giuseppe Orsero, che
possiede la compagnia tramite Gf Group.
Gf Group & una holding con sede ad Al-
benga (che Orsero, 48 anni, guida con la
pilt giovane sorella Raffaella), poco cono-
scinta mediaticamente ma dalle dimen-
sioni enormi: faccura olere 1 miliardo di
euro con circa 4 mila dipendenti in tutto
il mondo, di cui 600 solo in provincia di
Savona. Il suo pit importante business &
I'importazione e la distribuzione di pro-
dotti ortofructicoli freschi: possiede 8 mi-
la etrari coltivati a frutta dal Sudamerica
all'Africa, dall’Asia all'Europa. Ma alla pro-
duzione, al trasporto via nave e al commer-
cio per completare la filiera Gf Group as-
socia anche la gestione di terminal marie-
timi: Vado & il cuore pulsante del business
ed & appena entrato in funzione lo scalo di
Séte, in Francia. Alla holding fanno capo
anche attivita immobiliari e di servizio, tra
cui il trasporto aereo con K-Air e il 2,36%
(ateraverso un veicolo societario controllato
al 709¢) della Cai, la nuova Alitalia, pagato
circa 20 milioni. Pietro Romano
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